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	VIRKSOMHED:
	
	KONS.
	
	DATO:
	
	VÆKSTHJUL - MØDENOTAT

	Adresse:


	
	Mødedelt.
	
	Sted: 
	
	Side 1

Side 2

Side 3

Side 4
	Forretningskoncept

Organisation

Adm. & øk.styring Kunderelationer


	TEMA
	FORKLARING
	BESKRIVELSE
	PRIORITET
	FORESLÅET HANDLING

	Forretnings-

Ide


	Virksomhedens mission og 
vision. Beskrivelse af forretningsområdet og de behov virksomheden dækker for sine kunder.


	
	
	

	Produkt-

portefølje


	Produktgrupper og deres 

volumen.

Varianter, kundetilpasning, standardisering eller andre 

kendetegn.
	
	
	

	Forretnings-

model


	Virksomhedens rolle og de 

aktiviteter, den har valgt i 

”fødekæden”.
	
	
	

	Kunde-

portefølje


	Antal kunder og deres opdeling i forskellige typer, størrelser eller 

andre parametre, der beskriver porteføljens sammensætning.
	
	
	

	Markeds-

Position


	Markedsandele og stærke sider i markedet i forhold til kunder og

konkurrenter. 
	
	
	


	TEMA
	FORKLARING
	BESKRIVELSE
	PRIORITET
	FORESLÅET HANDLING

	Ejerkreds og

Bestyrelse


	Virksomhedens ejere og deres særlige interesse i eller bidrag til virksomhedens liv og udvikling.
	
	
	

	Med-

arbejdere


	Medarbejdergrupper med særlige

og nødvendige kompetencer
	
	
	

	Partner-

skaber


	Samarbejdspartnere, som virksomheden har væsentligt samspil med.
	
	
	

	Forretnings-

processer


	Virksomhedens væsentligste 

aktiviteter, såsom f.eks. 

produktudvikling, produktion, distribution eller servicering.

Fungerer arbejdsgangene optimalt?
	
	
	

	Jura


	Selskabsform, aftaleforhold m.v.

Hvem er der evt. indgået én eller anden form for bindende aftale med?


	
	
	


	TEMA
	FORKLARING
	BESKRIVELSE
	PRIORITET
	FORESLÅET HANDLING

	Vækst-

Planlægning.

Faciliteter.

Strategi
	Virksomhedens grad af fremsynethed og værktøjer i form af planer, budgetter eller andre 

hjælpemidler, der anvendes i den langsigtede planlægning.
	
	
	

	Adm. & IT


	Administrative systemer og deres

anvendelse. Herunder IT.
	
	
	

	Leverance- og projektstyring


	Styring af produktion, entrepriser eller andre væsentlige opgaver.
	
	
	

	Finansiering


	Virksomhedens finansierings-

grundlag. Herunder långivere og deres engagementer. 
	
	
	

	Økonomi-

styring


	Økonomiske styringsværktøjer, 

såsom budgettering, forecasts 

m.v.

Ved man hvor pengene tjenes?
	
	
	


	TEMA
	FORKLARING
	PRIORITET
	PRIORITET
	FORESLÅET HANDLING

	Branding


	De værdier m.v. som virksomhedens brand repræsenterer

Er virksomheden/produkter/ydelser synlige for marked/kunder?

	
	
	

	PR og 

Kommunikation


	Beskrivelse af samspil med 

kunder og markeder


	
	
	

	Salg


	Beskrivelse af, hvorledes salg er organiseret og hvorledes salgsarbejdet sker.
	
	
	

	Markeds-

føring


	Anvendte markedsføringsmetoder og deres effekt.
	
	
	

	Netværk


	Beskrivelse af de netværk, virksomheden og dens nøglepersoner indgår i.
	
	
	


Aftale vedr. videre forløb:

Den gode vejledning (3)

