*VEKSTHUS

Midtjylland

Kunst og kunsthandvark

- om at leve af sin kunst

Kreativiteten blomstrer, og mange mennesker arbejder med kunst og
kunsthandvaerk. Ofte er det en bibeskaftigelse ved siden af job. Kun omkring en
tiendedel af kunstnerne kan leve af deres kunst. Men mange er sa tendt af deres
fag og deres kunst, at de gerne vil bruge mere tid pa det. Og de vil selvfglgelig
gerne have et levebrgd ud af det.

Hvis du vil leve anstendigt af din kunst, kraever det, at du betragter dig lidt som
indehaver af en virksomhed. Det giver anledning til mange overvejelser. Her er
nogle tips og ideer.
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Er der ’business” i dig?

Test dig selv:

Helt Som | tvivl
sikkert | regel

| Jeg kan lide at snakke med folk
Jeg forstar kebernes motiver, nar de keber kunst og
kunsthandveerk

N

Jeg har blik for, hvad der er oppe i tiden

Jeg har mange kontakter til meningsdannere og medier

Jeg har ikke noget imod at arbejde, nar andre har fri

Jeg kan leve med, at indtjeningen svinger

Min familie er med pa ideen

Jeg er god til at planlegge og organisere

Jeg kender nogen i branchen, som kan hjalpe mig, hvis
det skulle vare

V| |N|ovn|nn A w

10 |Jeg er god til at motivere mig selv

Il |Jeg kan rationalisere og effektivisere mit arbejdet

12 | Jeg bliver ikke sur, nar keberne forstyrrer mit arbejde

13 | Jeg har mange ideer, ogsa pa den kommercielle front

14 | Jeg er god til at tage ved lere af andre

Hvis du har mindst 10-11 krydser i helt sikkert”, sa er der et godt grundlag at ga
videre pa.

Hvordan vil du starte?

Der er talrige kunstnere og kunsthandvarkere i Danmark, og der er en meget
stor konkurrence. Hvis du vil have en solid indkomst, skal du vaere meget
omhyggelig med at planlegge. Afhengig af din produktion og dine ambitioner er
flere mader at starte og udvikle et firma pa. Der er fordele og ulemper ved alle
mader:

Veaerksted

Her har du vaerksted og udsalgssted i ét. Typiske eksempler er glaskunstnere,
keramikere og vaevere. Fordelen er, at man ikke bare slger en vare, men ogsa
giver kunderne en oplevelse. De kan se, hvordan kunsten produceres, og det kan
fremme kgbelysten. Et dbent vaerksted kan ogsa holde omkostninger til
markedsfgring og transport nede.

Ulempen er, at man bade skal vere producent, entertainer og szlger pa én gang.
Og at det kan vare svart at koncentrere sig om at producere tilstrakkeligt, nar
der mange forstyrrelser. Hvis et varksted skal opna en solid omsztning, skal det
ogsa ligge godt. For eksempel pa et livligt sted i en by eller i et turistomrade.

Faellesskab
Iser i de storre byer etableres vaerksteds- og butiksfellesskaber for kunstnere og
kunsthandvaerkere. Sammen kan man ga ind i sterre satsninger og blive til et
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egentligt oplevelsescenter for kunst. Her kan man ogsa fa nytte af gensidig faglig
inspiration. Maske kan gruppen fa rad til lokaler, som ligger godt, og som trakker
mange kunder til.

Ulemperne ved fellesskaber ligger i, at man skal tilpasse sig de andre. Maske er
der ogsa samlet set sterre udgifter og dermed et stgrre pres pa indtjeningen.

Ordreproduktion

Mange kunstnere og kunsthandvaerkere udferer kun opgaver efter ordre. Maske
deltager de i konkurrencer om at fa opgaver. Det kan vaere udsmykningsopgaver.
Eller s=rlige begivenheder, udstillinger m.v., hvor man inviteres til at deltage.

Kunstnere med faste aftaler med gallerier kan ogsa betragtes som
ordreproducerende. Fordelen er, at man har mere ro til at folde sine kunstneriske
talenter ud. Ulempen er, at det er et stort benarbejde at fa sit navn slaet fast. Man
skal ”dele” sin indkomst med de, som hjelper med at formidle og arrangere.

Serieproduktion

Maske vil du ikke arbejde med unika, men ser muligheder for, at dine designs og
forleeg kan ga ind i en serieproduktion. | det tilfelde vil din virksomhed i hgjere
grad skulle ind i et "business-to-business” samarbejde.

Dine ideer skal virkeliggares hos diverse producenter. De har oftest ogsa til
opgave at markedsfere og szlge. Fordelen er, at du — hvis du lykkes med et godt
produkt — kan fa en god royalty over lang tid. Ulempen er, at du til start skal
investere tid og penge uden ngdvendigvis at fa noget ud af det.

En god forretningsidé

Lige som alle andre virksomheder skal en kunstner have en god forretningsidé. Du
er maske vant til at legge vagt pa den kunstneriske kvalitet. Maske vil du vaere
nicheorienterede, hvor du beskaftiger dig med noget, som ingen andre kunstnere
gor.

Der er ogsa stor fokus pa at vere nyskabende og trendszttende. Alt det er helt
legitimt. Men for at kunne fokusere din virksomhed og din markedsfering kan du
overveje, hvordan netop din kunst og kunsthandvark samtidig opfylder andre
behov hos brugerne. Prgv at ga igennem, om dine kunstneriske frembringelser:

e Tjener som en smagfuld dekoration, der falder godt ind i omgivelserne
Stotter kaberens image og "brand”, hvad enten det er et firma, en
institution eller en person

Provokerer til debat, til refleksion, til at &ndre noget

Tager den visuelle opmarksomhed vak fra noget mindre heldigt
Skaber samhgrighed pa arbejdspladser, i familier eller lokalsamfund
Er frynsegoder til medarbejdere

Fungerer som gaveobjekter, der siger noget om giveren

Egner sig til at markere begivenheder af symbolsk betydning
Hindrer harvaerk eller anden ugnsket aktivitet

Stetter markedsfering af helt andre produkter

Letter rengoring eller vedligeholdelse
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¢ Indgar som et element i oplevelser og underholdning

e Har en konkret brugsvaerdi, for eksempel i husholdninger eller i
gademiljger

e Laser miligmassige problemer

e Er godt for psyken eller helbredet.

Beliggenhed

Beliggenheden er alfa og omega for et abent vaerksted, hvad enten det er
individuelt ejet eller drives i fallesskab. Hvis vaerkstedet ligger rigtigt, er det en
reklamesgijle for sig selv. Du ma derfor ikke ga pa kompromis. Velbeliggende
lokaler er typisk dyrere, men maske betaler det sig rigeligt. Hvis din forretning
satser meget pa impulskgb, sa dur en stille sidegade ikke.

Det er ogsa vigtigt at se pa de andre butikker i nabolaget. Latinerkvarterer er
eldoradoer for kunst og kunsthandvark. Omrader med vagt pa dagligvarer
fungerer derimod normalt ikke; her har folk for travlt. Nogle butikscentre og
butikstorve — isar i turistomrader — vil gerne have kunstnere ind til reduceret
husleje, fordi det giver liv og variation.

Mange kunstnere og kunsthandvarkere holder til pa landet, for eksempel i
nedlagte landbrug. Her gar kunderne mere efter en “totaloplevelse”. Du skal
maske servere kaffe og vise produktionen frem. Et varksted langt fra alfarvej skal
annoncere meget for at fa en tilstremning af kunder. Eller du skal vere et kendt
ansigt fra medierne eller have vagt pa ordreproduktion.

Nar beliggenheden farst er valgt, kan du @ge opmaerksomheden endnu mere. Du
kan sarge for flotte skilte og anden blikfang. Verkstedets ydre skal sende de
rigtige signaler. Et vaerksted med dyre varer skal ogsa se checket ud. Nogle
varksteder gor meget ud af indretningen. Udstilling, belysning og farver er nemlig
af stor psykologisk betydning og hjelper med at fa varerne til at tage sig bedst
muligt ud.

DGkonomi

Man behgver ikke at satse de store penge ved at starte som kunstner eller
kunsthandvarker. Risikoen er mindre end i sa mange andre brancher. Det betyder
til gengaeld mange iverkszttere og en hard konkurrence bade fra professionelle og
amatgrer.

De fleste kunstnere driver deres virksomhed med en temmelig lille indtjening.
Timelgnnen er som regel ret lav, og du arbejder mange timer i degnet. Den
eneste made at rette op pa dette er ved at sxelge mere og/eller tage en hgjere pris
for din kunst. Du kan ogsa spare pa dine udgifter, men de er ofte lave i forvejen.
Det er de allerferreste, som har ansat personale.

Det er en god ide at undersgge gkonomien meget omhyggeligt. Du skal lave et
budget for at fa et overblik. Budgettet skal hvile pa de valg, du har gjort dig om,
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hvilken slags virksomhed, du gerne vil drive. Det er ngdvendigt at undersgge
efterspargsel og omkostninger i marken, for at budgettet kan blive sa solidt som
muligt.

Maske skal du overveje en supplerende indtagtskilde i opstartsfasen, hvor salget
ikke er i fuld omdrejning. | sa fald ma det gerne vare et arbejde, der ligger inden
for dit faglige felt og kan understgtte din forretningsidé ved f.eks. at give et godt
netvaerk.

Arsbudget
Eksempel pa et arsbudget for en kunstner, der szlger unika.
Per ar med moms

Omszetning:

Omsaztning i GalleriA+B+ C+D 55.000
Omsatning fra vaerksted 98.000
Undervisning 45.000
Udsmykningsopgave 25.000
Freelanceopgaver pa regning for kollega 55.000
I alt 278.000

Omkostninger ved driften:

Indkeb af materialer 34.000
Husleje og lokaleomkostninger 32.000
Administration, forsikringer m.v. 15.000
Drift af bil 20.000
Markedsforing og foreninger 15.000
Andet 10.000
I alt 126.000
Overskud (Omsztning — Drift) 152.000

Lav dit eget budget. Er belgbet pa bundlinien stort nok? Hvis ikke, ma du igennem
budgettet igen. Hvordan du kan gge din omsatning? Eller hvordan kan du fa
udgifterne ned? Lav herefter budget for manederne i aret og for flere ar.

Pa www.startvaekst.dk/Budgetter kan du finde et regneark, hvor tallene kan

legges ind. Her kan du nemt &ndre pa tallene og se, hvad der sker med fx dit
overskud.
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Etableringsbudget
Hvis du starter fra bunden, er det en god ide at lave et etableringsbudget. Det kan
for eksempel se saledes ud — priser er inklusive moms:

Istandsattelse af lokaler: 25.000
Inventar: 31.000
Telefon: 1.200
Logo og skilte: 3.500
Computer: 12.000
Startudgifter til revisor: 5.000
Materialer: 4.800
Diverse: 5.000
| alt: 87.500
Moms

Var iser opmarksom pa, at moms- og skattereglerne favoriserer kunstnere. Det
kan vaere en fordel at momsregistrere sig, selv om der ikke er krav om det. Det
afhenger af storrelsen pa dine materialeudgifter.

Kunsterne, som fremstiller unika, skal fgrst registrere sig, nar deres omsatning

kommer over 300.000 kr. De kan dog registrere sig frivilligt, hvis de gnsker det.
Andre kunstnere, kunsthandvarkere og designere, som ikke producerer unika,

skal (moms)registrere sig, hvis deres omsatning er over 50.000 kr. Man ma dog
godt registrere sig for man nar en omsatning pa 50.000 kr.

Kunsterne, som fremstiller unika er fritaget fra moms. Er der tale om produktion
af fx keramikkrus eller et grafisk oplaeg til en brochure, skal der lzegges 25 %
moms pa prisen.

Kunstnere der bade arbejder med unika og brugsting kan fa en differentieret
moms. Der skal legges 5 % moms pa salg af unika og almindelig 25 % moms pa
brugskunstprodukter. Alligevel kan du trakke fuld moms fra dine indkeb.
Kontakt SKAT i tvivistilfelde.

Laes mere om kunsternes moms og skat pa Dansk Kunstnerrads hjemmeside
www.dansk-kunstnerraad.dk

Skat

Du skal betale skat af din virksomheds overskud. Nar du har trukket alle
virksomhedens udgifter fra virksomhedens indtaegter, finder du ud af din
skattepligtige indkomst.
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Man ved sjeldent pa forhand, hvor stort overskud virksomhed vil fa. Du bliver
derfor nedt til at lave et sken. Brug dit budget til at lave dette sken. Det skal du
indberette til SKAT.

SKAT vil sende dig indbetalingskort, sa du i labet af aret far betalt den forventede
skat. Nar aret er omme, far du en udvidet selvangivelse. Heri skal du oplyse det
realiserede overskud af din virksomhed. Har du tjent mere, end du forventede i
dit budget, kommer du til at betale ekstra skat. Hvis du har tjent mindre, far du
penge tilbage.

En revisor vil kunne hjzlpe med andre detaljer, sa din skat bliver sa fordelagtig
som muligt for dig.

Hvor kommer pengene fra?

Hvis du vil starte virksomhed, er det en stor fordel, hvis du har sparet noget op.
Maske kan du tage lan i hus eller lejlighed for at dakke etableringen og de forste
maneder. Nogle iverksattere kan lane penge i familien.

Bankerne vil gerne hjelpe med at finansiere. Du kan muligvis oprette en
kassekredit. Hvis du har planer om stor vaekst og udvikling ud over et almindeligt
lille kunstnerisk varksted, kan du eventuelt spge “vakstkaution” eller kom-i-
gang-lan”, som ogsa tilbydes via bankerne. Se pa vekstfondens hjemmeside om
disse muligheder: www.vaekstfonden.dk. Alle banker beder om at fa detaljerede
budgetter og planer. Hvis du starter i en branche med stor konkurrence og lav
indtjening som kunst og kunsthandvark, skal du vaere forberedt pa ekstra mange
spargsmal.

Pa www.100svar.dk/bank kan man se mere om, hvordan man far et godt
samarbejde med sin bank.

Supplerende dagpenge

Du ma ikke selv modtage dagpenge, efter du har startet din virksomhed. Du ma
heller ikke fa hjalp fra nogen, der modtager dagpenge fra det offentlige. Det
gxlder ogsa, selv om de ikke far betaling for deres arbejde. Nogle kunstnere er
dog pa supplerende dagpenge i perioder. Der er dog skrappe begrensninger pa
handlefriheden.

Se www.ase.dk, som har udarbejdet en pjece om selvstendig bibeskaftigelse. Eller
sporg i din egen arbejdsleshedskasse. Billedkunstnerforbundet informerer om
reglerne pa hjemmesiden www.bkf.dk

Sort arbejde hvor omsatning og betalinger holdes uden for regnskabet er ulovligt
og strafbart.

Statte til kunst, design og kunsthandvaerk

Kunst er vigtig. Politikerne er klar over, at kun de ferreste kunstnere har en
gkonomi, som de kan leve af. Derfor er der ogsa en stor velvilje over for at
hjelpe og stotte.
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Det er dog de ferreste kunstnere, som kommer "pa finansloven”. Stgtten til
kunstnermiljgerne er mest indirekte, forst og fremmest til markedsfering,
promovering, arrangementer, radgivning og uddannelse. Her er nogle muligheder:

e Designpuljen er en samlet satsning, hvor man hjelper med markedsfering,
rejselegater, internetportal og radgivning. Man kan lese mere pa Dansk
Designcenters hjemmeside www.ddc.dk

e Statens Kunstfond har til formal at fremme dansk skabende kunst. Fonden
kan yde stotte til alle former for kunstnerisk skabende virksomhed.
www.kunst.dk/statens-kunstfond

e Pa Kunststyrelsen hjemmeside kan man fa et samlet overblik over
statsstotte til kunsten. www.kunststyrelsen.dk

e Fritagelse for moms — det galder hvis man har en lille omsatning. Las
mere om kunsternes moms og skat pa Dansk Kunstnerrads hjemmeside
www.dansk-kunstnerraad.dk

e Der er i dag mulighed for at virksomheder kan kebe original kunst og
traekke udgiften fra i virksomhedens regnskab. Kebte kunstvaerker kan
afskrives med 25 pct. arligt pa linje med virksomhedens andre driftsmidler.

Hertil kommer private fonde, legater og priser. En del regioner og kommuner har
forskellige aktiviteter for kunstnere og kunsthandvaerkere, primart promovering
og markedsfaring af forskellig art. Sperg i kulturforvaltningen eller pa
erhvervsfremmekontoret i regionen eller kommunen.

| kontakt med kunderne

At vare synlig i gadebilledet er vigtigt for mange kunstnere og kunsthandvarkere.
Men det er mindst lige sa vaesentligt at vaere synlige i mediebilledet.

Mange kunstnere, kunsthandvaerkere og designere har egne hjemmesider. Nogle
bruger den som et udvidet visitkort andre bruger den ogsa som salgskanal.
Fordelen ved salg fra egen hjemmeside er, at man springer galleri-ledet over, og
sparer provisionen til gallerierne.

Pa sigt er det en god investering at opbygge et ordentligt website, der kan bruges
som markedsfgrings- og salgskanal. Der er en del initiativer for at fa dem op pa
felles portaler og i nogle tilfeelde kombinere med net-salg. Se for eksempel:

www.artcompaz.dk
www.artgate.dk
www.artguide.dk
www.craftscollection.dk
www.klokkestreng.dk
www.LY Nfabrikken.dk

Mange storre virksomheder har en kunstforening og vil gerne styrke
medarbejdertrivslen ved at integrere kunst i virksomheden; det gelder bade
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udstillinger, kunstneriske workshops og kunstforeninger, hvor medarbejderne
deltager i lodtrekningen om flere vaerker, opkgbt af virksomheden. Salg til
kunstforeninger tager dog megen tid og giver meget lidt indtjening.

Avisernes og ugebladenes omtale er guld vard. Opsgg journalister. Men for at fa
opmarksomhed skal kunsten eller den made den prasenteres pa skille sig ud. Du
skal have en “god historie” om dig selv, din kreativitet eller anvendelsen af din
kunst. Du kan forsgge at fi medieomtale og nye kunder ved at vaere
reprasenteret ved begivenheder, herunder prestigefyldte udstillinger. De fleste
kunstnere ma erkende, at de uanset om de vil eller ej, er nadt til at "iscenesatte”
sig selv og deres kunst.

Har du et galleri eller en butik sa lzg din placering af butikken ind pa Google
Maps. Seger man fx efter “galleri i Aarhus” vil din butik blive vist i Googles
segeresultat - hvis du bor i Aarhus. Se www.maps.google.dk

Folk s@ger ofte lgsninger pa deres gnsker pa internettet ved at sage pa Google.
Her kan du oprette en GoogleAds — de sma annoncer man ser i hgjre side. Rigtigt
oprettet er de en meget effektiv markedsfgringskanal. Se
www.adwords.google.com

Kommission

RIGTIG mange nystartede bliver opfordret til at line deres arbejder ud i
kommission pa ubestemt tid. Dvs, at du fgrst bliver betalt nar galleriet/butikken
har solgt dine ting.

Det er let at lade sig friste af ros...

Dette kan imidlertid belaste 'cash flow' meget, sa medmindre der er sarlige
grunde til at acceptere netop disse vilkar ma det staerkt frarades. Serlige grunde
kunne vare, at netop det pagzldende sted er et strategisk vigtigt 'vindue', og at
det i ovrigt afregner regelmassigt og palideligt uden at behgve anmodning!
Generelt gzlder det i gvrigt at hvis galleriet/butikken er overbeviste om at
produkterne vil slge, sa kgber de hvis dette er eneste mulighed. Er de imidlertid
ikke sikre pa at kunne szlge, sa er det en rigtig god grund til ikke at lane dem
varelager.

Registrering af virksomhed

Kunsterne, som fremstiller unika, skal fgrst registrere sig, nar deres omsatning
kommer over 300.000 kr. De kan dog registrere sig frivilligt, hvis de onsker det.

Andre kunstnere, kunsthandvarkere og designere, som ikke producerer unika,
skal registrere sig, hvis deres omsatning er over 50.000 kr. Man ma dog godt

registrere sig far man nar en omszatning pa 50.000 kr.

Det er meget nemt at starte en enkeltmandsvirksomhed (registrere sig) i
Danmark. Der er tre ting der skal vere i orden, nar du starter virksomhed:
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) Registrering

Du kan registrere direkte via internettet pa www.webreg.dk Du far sa en sarlig
registreringsanmeldelse, hvor du skal skrive alle dine personoplysninger,
driftsform og fortalle, hvilken branche din virksomhed er indenfor. Det er alt.

2) Tilladelser

Selvom du er blevet registeret/har faet momsnummer, kan det godt ske, at du
ogsa skal have nogle tilladelser til at udfere dit erhverv. Maske skal du kontakte
Kommunens tekniske forvaltning for at here om du ma bruge dine lokaler til
erhvervsformal eller du skal godkendes til at szlge fedevarer.

3) Regnskabspligt
Det at fore regnskab et vigtigt styringsredskab i din virksomhed, men det skal ogsa
bruges til at opfylde statens regler om regnskabspligt og momsafregning.

Reglerne gzlder bade for virksomheder der drives pa fuldtid og pa deltid. Det er

dog ikke et krav at registrere virksomheden, med mindre der er en omsatning pa
over 50.000 kr. om aret.

Virksomhedsformer

Nar du starter virksomhed skal du valge hvilken virksomhedsform du vil starte
under. De almindeligste er:

Enkeltmandsvirksomhed

Personligt ejet enkeltmandsvirksomhed - dette er den mest enkle
virksomhedsform. Der er ingen kapitalkrav, og ejer hzfter personligt med alt,
hvad man ejer.

Interessentskab (1/S)

Interessentskab (I/S) - dette er en personligt ejet virksomhed blot med flere ejere.
Der er ingen kapitalkrav og ejerne hazfter hver iszer personligt og solidarisk. Det
anbefales at fa udarbejdet en interessentskabs-kontrakt.

Laes mere pa www.startvaekst.dk/interessentskabs-kontrakt

Anpartsselskab (ApS)

Anpartsselskab (ApS) - ApS'et kan stiftes af en eller flere personer og selskabet
skal anmeldes til Erhvervs- og Selskabsstyrelsen. Der er et kapitalkrav pa min. kr.
80.000, og man hafter med den indskudte kapital.

Aktieselskab (A/S)

Der er et kapitalkrav pa min. kr. 500.000, men er ellers meget lig regler for
anpartsselskab
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Virksomhedens gkonomiske system

Det meste "bgvl” i virksomheden opstar fordi indehaveren ikke falger
nedenstaende fem trin. Falger du disse vil 98 % af dine administrative problemer
forsvinde.

-
1 (5
Transaktioner
(Et bilag for hver transaktion) @
=

2) Daglige registreringer
aof transaktioner
{Bilag samles i fx. ringbind)

3) Bogfering af de
registrede transaktioner

{Bilag bogferes regelmazssigt i EDB-program) |

4) Treekke rapporter ud af ] Moms- ‘ Arsregnskab ‘ } Debitor/ Budget- ‘

bogferingen/EDB program betaling Kladde kreditorlister opfelgning

r' S
5) Bruge rapporter til AR
ekonomisk styring ~ @ P_J/
Keb evt. bogen "Fa styr pa bevlet pa — bogfering og regnskab i mindre
virksomheder” pa www.startogvaekstshop.dk

Uddannelse

De regionale erhvervsservice-centre overalt i landet aftholder kurser for
iverksattere. De kan ogsa bruges af kunstnere og kunsthandvaerkere. Der findes
en opdateret oversigt pa www.startvaekst.dk .

En del regionale vekstfora er opmarksomme pa kursusbehov for netvaerksarbejde
for “oplevelsesindustrien”, og der er mange nye tilbud. Kontakt kommunens eller
regionens erhvervsfremmekontor, hvis du gerne vil deltage.

Der er diverse private og halvoffentlige initiativer, som er rammen om

efteruddannelse, netvark, forretningsradgivning og andet, for eksempel ARTLAB,
www.artlab.dk

Branchens organisationer

Dansk Kunstnerrad er en paraplyorganisation for en lang rekke kunstneriske
organisationer, herunder organisationer inden for billedkunst, design og
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kunsthandvaerk. Pa hjemmesiden findes links til disse organisationer. Der er
desuden gode informationer om for eksempel skat og moms m.v. Dansk

Kunstnerrad, Borgergade |11, 1300 Kgbenhavn K, Telefon 3538 4401,
www.dansk-kunstnerraad.dk

Danske Kunsthandvarkere. Foreningens medlemmer har en uddannelse fra en af
de anerkendte skoler. Foreningen arrangerer blandt andet udstillinger og andre
begivenheder, og den udgifter et tidsskrift. Bredgade 66, 1260 Kgbenhavn K,
Telefon 3315 2940. www.danskekunsthaandvaerkere.dk

Danske Billedkunstneres Fagforening er en faglig organisation, men assisterer ogsa
de mange, som udever deres kunst som freelanccere m.v. Kongensgade 60, 5000
Odense, Telefon: 6617 9768. www.billedkunstnernesfagforening.dk

Danske Designere er en uathangig organisation. Den tilbyder forskellige
medlemsarrangementer og starter netvaerk. Der er radgivning om
forretningsudvikling til medlemmer, herunder ikke mindst sma og nystartede
virksomheder. Danske Designere, Frederiksberggade 26, 1459 Kgbenhavn K,
Telefon 3313 7230. www.danishdesigners.com .

Dansk Design Center koordinerer en lang rekke aktiviteter for at fremme dansk
design i Danmark og udlandet. Der arrangeres udstillinger, begivenheder og
kurser. DDC henviser til lokale og regionale initiativer, som kan hjzlpe de enkelte
designere. Pa organisationens hjemmeside er der et vald af faglige oplysninger og
links til andre organisationer, som star til radighed for branchens udavere. Dansk
Design Center, H.C. Andersens Boulevard 27, 1553 Kgbenhavn K, Telefon 3369
3369, www.ddc.dk

Danish Crafts. Dette er en selvstandig Institution under Kulturministeriet. Danish
Crafts arbejder med at synliggere banebrydende design i Danmark og i udlandet.
Der gennemfgres en del fremstad. Kunsthandvaerkere og designere, som har vaere
igennem en screening, kan prasentere sig selv og deres verker pa hjemmesiden.
Via Danish Crafts kan der sgges om stotte til at markedsfore i og uden for
Danmark. Danish Crafts, Amagertorv |, | 150 Kebenhavn K, Telefon 3312 6162,
www.danishcrafts.dk

Foreningen af Danske Gaveartikel- og Brugskunstleverandgrer er en
brancheorganisation for virksomheder, som mere satser pa serieproduktion og
videresalg end pa unika. Organisationen er aktiv i markedsfering og radgivning af
medlemmerne, og den har indgaet rabataftaler o.l. Der er ogsa en juridisk hotline.
FAGA, Messecenter Herning, Vardevej |, 7400 Herning, TIf: 9926 9800,
www.faga.dk

Der findes en mange lokale og regionale kunstforeninger, som tilbyder et
kollegafellesskab. De er ogsa rammen om begivenheder, markedsfering og andre

aktiviteter, som kan vare af stor betydning for medlemmerne.

Du kan maske have gavn af at veere medlem af turistforeningen, hvis dit varksted
ligger i et turistomrade.
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Love og regler

Oplysninger om told og skat findes pa www.SKAT.dk . Man kan ogsa henvende
sig pa SKATs kontorer. Se iser "momsvejledningen”.

Som nystartet kunstner eller kunsthandvarker bgr du henvende sig Skats
kontorer og fa en snak om, hvordan du bedst tilretteleegger moms og skat.

Forsikring mod ulykker, arbejdsskader og erhvervssygdomme

Man er forpligtet til at forsikre sine eventuelle ansatte mod ulykker, arbejdsskader
og sygdom. Som selvstendig kan du forsikre dig selv mod sygdom og skader. Men
du har ikke pligt til det. Se www.forsikringsoplysningen.dk og www.aes.dk

Lokaler

Hvis du indretter vaerksted med forretning et nyt sted, sa kontakt Teknisk
Forvaltning i din kommune. Det er ikke alle steder, man ma indrette detailhandel.
Der kan ogsa vare begrensninger pa de varetyper, som man ma fgre, isaer hvis dit
vaerksted og din forretning ligger i et landdistrikt. Nogle kommuner har en
detailhandelsplan. Sperg i Teknisk Forvaltning.

Flere oplysninger

www. 100svar.dk giver rad til kommende ivaerkszttere. Den leder dig gennem alle
relevante spergsmal og svar. Findes pa dansk, arabisk og engelsk.

www.startvaekst.dk er Danmarks officielle ivaerksatter og virksomheds
hjemmeside. Den giver fyldige oversigter inden for start, drift og vaekst af egen
virksomhed.

Gratis vejledning ved start. Over hele landet kan du fa gratis vejledning, om
start af egen virksomhed. Ved vejledningen diskuteres forretningsidéen, moms,
skat, budget, salg m.v. Find dit kommunale vejledningssted pa:
www.Startvaekst.dk

www.amino.dk Et online ivaerksaetterforum hvor iverksettere diskuterer og
hjelper hinanden med praktiske problemer.

Din kunstnervirksomhed - hvordan?

Der er mange valg, for man starter. Det er vigtigt at ga grundigt ind i alle
spargsmal:

Hvad vil du s=lge?

Hvad er dine produkter?

Har du ogsa serviceydelser, hvilke?
Hvilke behov opfylder sine produkter?
Andet? Hvad?

Hvad skal kunderne isar huske om din virksomhed?
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Spzndende eller flot vareudbud?
Specialiseret inden for bestemte omrader?
Mulighed for at se fremstillingsprocessen?
Fordelagtige priser?

Anderledes verksted eller forretning?
Atmosfere, hvilken?

Andet, hvad?

Hvem er dine kunder?

Virksomheder?

Private?

Offentlige institutioner?

Danske? Udenlandske?
Forbipasserende? Stamkunder?
Unge — gamle?

Velhavende — mindre velhavende?

Hvem er konkurrenterne?

Andre kunstnere?

Serie- og massefabrikerede varer?
Andre underholdnings- og fritidstilbud?
Amatgrkunstnere?

Hvor skal dit veerksted ligge?

| et bycentrum?
Felles lokaler?

| ”kunstnerghetto”?
Pa landet?

Andet sted?

Hvordan far kunderne gje pa dig?

Beliggenhed, hvor der kommer mange folk?
Internet?

Opsogende arbejde?

Deltagelse i udbud og konkurrencer?
Falles fremsted?

Medierne!?

Andet?

Hvordan indretter du dit vaerksted?

Stil og atmosfere?
Publikumsfaciliteter?

Produktionens indretning?
Handtering af miljg og arbejdsmilja?
Tyverisikring?

Bagbutik og lager?

Parkering?
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Forsyning med varer?
e Hvor keber du ind og hvor tit?
Hvordan leveres varerne til stedet?
Kan du fa rabatter?
Hvor meget spild og svind skal du regne med?

Samarbejde?

Enmandsforetagende!? Partnerskab?

Losere fellesskab?

Hvad skal samarbejdspartnerne kunne?

Hvilken personlighed eller baggrund skal de have?

Hvordan ser dagen og aret ud i din virksomhed?
Abningstider?

Hvornar producerer du?

Hvornar laver du markedsfering andre fremsted?
Hvornar geres der rent og kebes ind?

Hvornar laver du regnskaber?

Prov at lave en plan for en uge og et ar.

Kender du nogen, der kan hjaelpe?

Hvem kan du ga til, hvis du har brug for hjzlp til skonomiske spergsmal?
Hvem kan du ga til, hvis du har brug for at finde leverandarer?

Hvem kan du ga til, nar du skal markedsfere?

Hvem kan hjazlpe med praktiske opgaver?

Snart parat?
e Har du undersggt momsreglerne og registreret din virksomhed?
Har du faet de tilladelser, som du skal?
Har du tegnet de nedvendige forsikringer?
Har du planlagt, hvordan du vil bogfere og administrere?
Har du finansieringen pa plads?

25 andre startguider findes pa: www..startvejledninger.dk

Udarbejdet af Anne-Mette Hjalager, Advancel for Vaksthus Midtjylland.
Redaktor og medforfatter Mogens Thomsen, Vaksthus Midtjylland

Opdateret den |6. september 2010 — med god inspiration fra
www.mariannebuus.com

Startvejledningerne er udarbejdet med statte
Den Europiske Socialfond
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